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Formazione in Medicina
Generale: analisi SWOT

sull’ipotesi di
specializzazione.

Salvatore Spinello




>

7, '\
Yemers”

@ Specializzazioni Mediche e Universita

* Impronta «ospedalo-centrica» della Formazione Universitaria fino
all'ottenimento della Specializzazione Medica.
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Gli obiettivi

ESIGENZE FORMATIVE

* Tirocinio Professionalizzante (non piu Osservazionale ma con
raggiungimento di obiettivi formativi)

* Formazione Lavoro (con graduale acquisizione di responsabilita)

e Standardizzazione della Formazione in tutta Italia (Stessa struttura
organizzativa del percorso).




Come inserire la MG in Universita?

* Occorre inserire un SETTORE SCIENTIFICO DISCIPLINARE -> Materia
Universitaria (Legge 30 dicembre 2010, n. 240 — Gelmini, Decreto
Ministeriale 4 ottobre 2000)

* Occorre bandire i concorsi per docenti universitari che insegnano MG
-> devono essere MMG

 Selezione dei Docenti secondo Pubblicazioni Scientifiche (inserire i
MMG Formatori?)

* Occorre creare una Specializzazione con la relativa Area di
Specializzazione (da 3 a 4?) (Decreto interministeriale 13/06/2017).
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Analisi SWOT... cos’e?

* SWOT e infatti 'acronimo di Strenghts, Weaknesses, Opportunities e Threats —
ovvero Forze, Debolezze, Opportunita e Minacce

 L'analisi SWOT e una tecnica per valutare forze, debolezze, opportunita e minacce
di un'attivita. L'analisi SWQOT si usa per valutare la posizione attuale di

un'organizzazione prima di decidere una nuova strategia, o durante la stesura
del business plan dell'azienda.
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https://www.studiosamo.it/glossario/business-plan/

Interno

Vantaggi e Opportunita

Rischi e Pericoli

Perdita della peculiarita formativa
della MG: la cura della persona

Inserimento nella carriera
universitaria

Esterno




Si ritiene che [l'attivita del medico in formazione in medicina generale debba
evolvere dal semplice tirocinio osservazionale, passando ad una forma di
Formazione-Lavoro debitamente tutorata, con wuna graduale acquisizione di
responsabilita ed autonomia, e con la parificazione della borsa di studio a quella dei
medici in specialita, indipendentemente dall’eventuale trasformazione del corso
attuale in specialita universitaria.

Fermo restando che I'accesso al CONVENZIONAMENTO come Medico di Medicina
Generale titolare di incarico e subordinato al possesso del titolo di formazione o allo
status di medico in formazione specifica in Medicina Generale, e che il titolo stesso
non possa avere equipollenze o multipli binari volti all’accesso alla sua formazione o
al suo conseguimento, puo essere valutato il concorso delle Universita alla

formazione.




Conclusioni

* Possibili equipollenze

* Necessita impellente di revisione dell’'impianto
formativo nell’attuale contesto = ripensare la
struttura del Corso?

* Vogliamo iniziare a pensare ad un percorso
universitario?

... identifichiamo prima il punto di caduta!
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